Un courtier prospecte déja
oour 'ouverture du capital

La perspective de |I'ouverture du capital suscite des vocations.
CourtierPharma prospecte les officines qui pourraient céder
des parts a des non-pharmaciens. Et se tient prét au moment
ou la réglementation changera.

prés le secteur des assu-

rances et de I'immobilier,

es courtiers s'invitent
dans les pharmacies. Depuis
mai dernier, une société bapti-
gée CourtierPharma s'affiche
comme le premier courtier en
pharmacie. Son objectif: prendre
position sur le marché de I'ou-
verture du capital des officines

Ty, 4
aux non-pharmaciens. « Notre |
rile est d'aider les pharmaciens |

d'officine a vendre leurs fonds au
meilleur prix a un acheteur insti-
tufionnel, mais qussi d'élargir la
compréhension du marché afin
que tous les repreneurs potentiels
disposent des mémes cartes en
main, telles que le chiffre d'af-
faires, la rentabilité ou e potentiel
de développement d'une pharma-
cien, explique Guillaume Delos,
gérant de CourtierPharma. Cette

pour pouvoir propaser, au
moment venu, la meilleure offre
du marché en termes de prix et
de conditions de reprise », arqué
Guillaume Delos. Méme i, pour
le moment, aucun contrat ne
peut étre signe.

Mais si, dans quelques mois,
I'ouverture du capital des offi-

structure, qui se veut complé-
mentaire des cabinets de tran-
sactions, se remunére sur la
hase d'un pourcentage (2 % du
prix de cession hors taxe) en
menant un travail d'audit prépa-
ratoire et d'intermédiaire.
« Certes, pour le moment, le métier
de courtier en pharmacie n'existe
pas juridiguement, poursuit | cines est effective, Coutier-
Guillaume Delos. Mais Courtier- | Pharma est prét. Il a déja sous
Pharma se meftra en régle par f le coude une trentaine d'af-
|

rapport au décret qui officialisera | faires...
['ouverture du capital. » Francois Pouzaud
Rien ne peut se signer
pour le moment

En attendant, le courtier
progpecte les futurs
investisseurs du coté des |
grossistes-répartiteurs. |
« Nous préparons ¢
I'ouverture du capital



